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SYPNOSIS DE CESA

2016

ωNew development Centre

20151989

CESA es un spins off de la

Sección de componentes

hidraúlicos de la División de

Aviones de CASA

LUCAS Aerospace participa en la

creación de la compañia

Con 25 años como una empresa

independiente y de 35 años de

experiencia en general, CESA da

soporte a una amplia gama de

clientes y programas de aeronaves

mediante el desarrollo y la

certificación de ingeniería, la

producción, y apoyo de la flota de

Madrid y Sevilla

.

Nuevo Centro de Desarrollo de

equipos y sistemas aeronaúticos
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SHAREHOLDERS

40%
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SHAREHOLDERS
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CESA GETAFE INSTALACIONES

37,000 m² en instalaciones  

13,000 m² tres edificios

NUEVO CENTRO DE 

DESARROLLO PARA EQUIPOS Y 

SISTEMAS AERONAÚTICOS
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51%

5%

44%

309 Empleados

Operarios

Especialistas

Graduados Universitarios

CESA / PLANTILLA1
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33%

35%

14%

12%

16%

Trenes de Aterrizajes

Sistemas Hidraúlicos

Controles de Vuelo

Neum§tica, Fuel, etcé

Desarrollos

CESA / PRODUCTOS1
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CESA / FACTURACIÓN POR EMPLEADO1

0

50

100

150

200

250

300

350

400

450

0

50

100

150

200

250

300

350

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

PLANTILLA FACTURACIÓN / EMPLEADO

240
251 259 267

281

299 290
309

316316312

275

147
164

187

222

231
235

241
276

298

369

384

400

10Presentación ASPROMEC



Á CESA.

Á Evolución del Mercado.

Á Demanda.

Á Situación actual de la Cadena de Suministro.

Á Situación Futura.

Á Conclusiones.

1

2

3

Agenda

4

5

6

12Presentación ASPROMEC



Buenas perspectivas de crecimiento de la demanda aérea , especialmente en mercados

emergentes:

Å Nuevas entregas de aviones: 30,000

Å Indicador con mayor impacto para la renovación de flotas
Aviación civil

Aviación 

militar
Å Los recortes en los presupuestos de Defensa

Evolución del Mercado2
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Tendencia de la industria aeronáutica2

1.  GLOBALIZACIÓN

V Los grandes constructores se están estableciendo 

en los mercados que generan la  demanda.

V Muchos proveedores tendrán que seguirles para 

poder mantener su status dentro de su cadena de 

suministro.

2.  NUEVOS CONSTRUCTORES

V Aparecen nuevos constructores: China, India, 

Bombardier y Embraer están entrando en el 

mercado de Boeing y Airbus.

V Las previsiones de ventas están haciendo que 

los gobiernos desarrollen planes para potenciar 

sus industrias.

V Solo los aquellos suministradores con 

capacidades de integración serán atractivos 

para los nuevos constructores.

BOEING AIRBUSCHINA

BOBARDIER EMBRAER INDIA
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Tendencia de la industria aeronáutica2

3.  INTEGRACIÓN

Los constructores cada vez fabrican menos en 

casa y demandan más integración de sistemas, 

lo que genera:

V Se requieran sistemas más complejos e 

integrados.

V Una ingeniería cada vez más compleja que 

además debe ser ágil para aportar 

soluciones e innovaciones.

V Una inevitable selección natural de 

proveedores: los más pequeños cada vez 

tendrán más dificultades para acceder a un 

constructor.

4.- AMENAZA PAÍSES DE BAJO COSTE

V La competencia en la escala más baja de la 

cadena cada vez es más agresiva: mano de 

obra barata capaz de suministrar niveles de 

calidad óptimos.
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